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Pippo Cannillo (Maiora):
“Non barattiamo la qualita
sull’ altare del risparmio”

Per descrivere le capacita imprendito-
riali, i risultati, e perché no, il grande cuore

di Pippo Cannillo, non basta-
no le pagine di un giornale.
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{ Commercio } Pippo Cannillo gestore per il centro Sud dei marchi Despar, Eurospar ed Interspar

Non harattiamo la qualita sull’altare del risparmio

Per descrivere le capacita
imprenditoriali, i risultati, e
perché no, il grande cuore di
Pippo Cannillo, non bastano le
pagine di un giornale. Sintetiz-
ziamo. E" sul ponte di comando
di un grande gruppo imprendi-
toriale: Maiora, con fatturato
di 880 milioni di euro. Gestisce
per il centro Sud i marchi De-
spar, Eurospar ed Interspar,
con presenza in Puglia, Cala-
bria, Basilicata, Campania, Mo-
lise ed Abruzzo. 511 tra negozi
diretti, affiliati e somministrati,
sette punti vendita gestiti diret-
tamenfe (ex Auchan) in virti
dell'accordo con Margherita. In
previsione, I'apertura di altri 16
punti di vendita. Non male. Ab-
biamo intervistato Pippo Can-
nillo

Dottor Cannillo, i risulta-
ti parlano ampiamente per
il vostro gruppo, che non e

presente solo nella grande di-
stribuzione ma anche in altri
settori e con altrettanto suc-
cesso. Tuttavia, la parte del
leone, la fa il marchio Despar
per il centro sud. Partiamo
dalla pandemia. Che elfetti ha
avuto su di voi?

“Anche per noi é stato un
periodo travagliato e difficile,
non creda, i ha messi a dura
prova, come i 3000 collaboratori
del gruppo. Abbiamo fatto sforzi
enormi e non era semplice. spe-

cie per futelare la incolumita e
il benessere dei dipendenti. Giu-
stamente ricordiamo i sacrifici
di medici, infermieri e addetfi ai
lavori, pero non bisogna dimen-
ticare le non sempliei condizioni
e i rischi di chi e a contatto col
pubblico nei punti vendita”.

Che sensazione avete ri-
cavato?

“Che nella prima fase della

pandemia la gente era in pre-
da al panico e si assisteva ad
una specie di aceaparramen-
to, soprattutto su quelli che si
chiamano prodofti a non alto
prezzo. Poi le cose si sono gra-
datamente sistemate. La ten-
denza che abbiamo notato &
questa. Prima si comparavano
prodotti sfusi, adesso si cercano
quelli confezionati”.

Spar in tedesco ha, tra i
tanti, il significato di rispar-
mio. Cercate nella vostra po-
litica aziendale di bilanciare
risparmio e qualita?

“E" la nostra filosofia di
vita e di commercio. Non ba-
rattiamo la qualita sull’ altare
del risparmio che certamente
& importante. Noi vendiamo
prodotti freschi, controllati e a
chilometro zero del territorio.
11 consumatore ha diritto a non
svenarsi, ma anche ad assicu-

rarsi prodotti che garantiscano
la salute™.

Lei é figlio d’arte, viene da
una famiglia di grandi ed illu-
minati imprenditori e segue
con giusto successo la via di
suo padre...

“Mio padre ha ereato que-
sto da zero, & stato un esempio.
Oggi siamo un gruppo in armo-
nia nel quale ci rispeftiamo e
abbiamo cura dei 3.000 collabo-
ratori, a me non piace la parola
dipendenti”.

Il futuro del dopo pande-
mia come sara?

“Abbiamo grandi oecasioni
ed opportunita in vista, pero
vanno accolte con saggezza ed
intelligenza, sapendo sfruttare
il PNRR e i suoi fondi da spen-
dere con criterio”.

La Puglia ha retto relati-
vamente bene la pandemia,
perché?

“Penso che sia merito del
territorio e delle sue risorse e
soprattutio di una classe im-
prenditoriale adeguata se non
abbiamo subito un tracollo. Ora
bisogna ripartire specie da set-
tori trainanti quali il furismo”.

Durante la pandemia vi
siete distinti come gruppo
con azioni di solidarieta...

“Li imprendifore deve bada-
re al profitto, ma anche al so-
ciale e al benessere della gente.
Non possiamo restare indiffe-
renti”.

Bruno Volpe

@ Tuttii diritti riservati
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